                         日本企業がキミヒラ ･シマダ＆ テイラーに依頼したプロジェクトの例    
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#
カテゴリー
プロジェクト

1
自社製品を米国で販売
自社の商品が米国市場で売れるかを調査する

2

米国に於ける販売代理店を探す

3

米国に輸出する為の米国事務所の機能を代行する

4

米国に輸出しているが市場開拓・販売フォローの事務所を設立する

5

米国での販売会社をアメリカの会社（人）と合弁会社で設立する

6

米国での販売のために現地法人を設立し、軌道にのせる

7

自社製品を紹介するインターネットのホームページを米国に設置し、販売促進する

8

米国担当部門をキミヒラ ･シマダ＆テイラーにアウトソーシングする

9
パートナー探し
米国で自社のビジネスを展開するためのパートナーを探す

10
自社製品を米国で生産
工事立地条件を各地で調査する

11

工場建設

12
米国製品の日本への

輸入・販売
米国製品を購入する

13

指定するメーカーの製品を日本で販売したい

14

業界を指定し、主なる展示会を探し、同行参加して、米国企業と交渉する

15

日本での自社の販売網と通して販売できる米国製品を探す

16

米国において、buying　office　として機能する

17
米国製品の購入
日本で入手し難い製品を購入したい

18

日本では高く売られている製品を購入したい

19
技術導入・技術輸出
指定する米国メーカーの技術（特許）を技術提携で使いたい

20

自分の会社で商品化できる商品のアイデア（プロトタイプ程度迄完成）を探す

21

自社の技術（特許）を米国のメーカーに技術提携で使用してもらいたい

22
調査
米国のある業界について、参入メーカー・販売会社の調査

23

米国のある業界について、どの様な展示会があるかの調査

24

米国のある業界について、どのような業界誌などの出版物があるかの調査

25

米国のある業界の調査

26

米国のある業界の動向を定期的に報告する

27

米国のある技術の現状、動向を調べるツアーを企画し同行する

28

自社で開発中の技術・商品が米国市場では既にあるかどうかを調べる

29
米国のニュービジネス
日本では未だない米国のニュービジネスを調べ、日本導入について交渉する

30
投資・Ｍ＆Ａ
米国で投資先・出資者を探す

31

米国でM＆Aの対象社を探す

32

利益でなく技術の取得を目的とした投資先としてのベンチャー企業を探す

33
貸しスペース/貸事務所
キミヒラ＆テイラーの建物内スペースを事務所として使う

34
その他
日本のデータベースを米国で売りたい

35

日本の業界・技術の調査レポートを米国で売りたい

36

自分の本を米国で出版したい

37

日本で出版した本とCD-ROMの英語版を海外の出版社から出版する

38

米国の会社と重要な交渉をする通訳兼アドバイザー

39

米国の有名ゴルフ場で日本のゴルフ場の販促ビデオを撮影（交渉・人材と器材の手配）

40

米国留学中の子供へのアドバイザー

41

米国事情についての講演

42

米国事情についての原稿執筆

43

ロスで日本食レストランを開きたい

44

一家で米国へ移住したい

